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Город, 2026
	
I. СВЕДЕНИЯ О ЗАЯВИТЕЛЕ


	1.1. ФИО
	

	1.2. Дата рождения, число полных лет
	

	1.3. Адрес регистрации
	Кемеровская область — Кузбасс

	1.4. Контактный телефон, электронная почта
	

	1.5. Опыт осуществления предпринимательской деятельности (имею/не имею)
(в случае наличия описать)
Опыт по виду деятельности / обучения
	Самозанятый с 23.12.202
1,2 года, краткосрочный найм жилых помещений.

	
II. ИНФОРМАЦИЯ О ПРОЕКТЕ


	2. Краткое описание проекта:
	

	2.1 Цель проекта (производство, продажа, оказание услуг и пр.)
	Оказание услуг прачечной:
- Стирка, сушка, глажка белья для населения
- Услуги для гостиничного бизнеса, хостелов, апартаментов (постельное бельё, полотенца)
- Сервис для студентов, жителей общежитий, владельцев малогабаритных квартир без стиральных машин.

	2.2 Краткое описание процесса производства / оказания услуг
	Планирую размещаться на площадках - Яндекс.Карты, Авито, Юла, 2ГИС, соцсети (ВКонтакте, Одноклассники). Размещаю вывеску на фасаде. Рассылаю коммерческие предложения мини-гостиницам, хостелам, и др. потенциальным корпоративным клиентам.
Канал связи будет организован по номеру телефона, а также в мессенджерах (МАХ, Telegram, и т.д.).
Встречаю клиента, осуществляю прием и осмотр белья, сортирую бельё, заключаю мини-договор-квитанция, печатный бланк с указанием ФИО, телефона, переченя вещей, вес/объём, стоимость, срок возврата, подпись клиента. Предоплату для разовых клиентов не беру (риск минимальный — бельё остаётся у меня).
Далее сам процесс стирки, сушки, глажки (доп услуга), финальная обработка белья (упаковка, обязательно с биркой (стикером)).
Клиент приходит за бельем и оплачивает любым удобным способом (наличные / СБП / карта) С корпоративными клиентами заключаю договор на обслуживание, оплата раз в месяц по безналичному расчету.

	2.3 Вид экономической деятельности (ОКВЭД)
	96.01 - «Стирка и химическая чистка текстильных и меховых изделий»

	2.4 Описание продукции (товары, работы, услуги); предлагаемой потребителю, с указанием количества единиц в мес.
	Предоставляю услуги по стирке одежды, верхней одежды (куртки, пуховики), среднегабаритного текстиля (пледы, шторы, одеяла), постельные принадлежности, полотенца.
B2B тариф – 35 - 45₽/кг для гостиниц, хостелов (от 30 кг) от 200₽/загрузка
Бюджетный тариф - 45–50 ₽/кг от 250₽/загрузка
Экспресс тариф 250–550 ₽/кг от 250₽/загрузка
Предполагаемый объем от 1200 кг в месяц.

	2.5 География сбыта (отразить населенные пункты)
	Кемеровская область — Кузбасс

	2.6 Потребитель продукции / услуг (юридические лица, физические лица)
	Юридические и физические лица

	2.7 Адрес ведения деятельности (аренды помещения)
	Кемеровская область

	3. Сумма софинансирования
собственные и привлеченные источники (займы, кредиты и др. (указать отдельными строками)

	Собственные средства – 10 000рублей (сбережения).

	
	Привлеченные источники – 350 000рублей (социальный контракт на открытие собственного дела).

	
	Плановые показатели
отдельно за первые 3 месяца
накоплено за полугодие и год

	4. Финансовые показатели проекта
	1-ый
мес.
	2-ой
мес.
	3-ий
мес.
	за
6 мес.
	за
12 мес.

	Выручка от реализации продукции/услуг, тыс. руб.
	54,00
	60,00
	65,00
	409,00
	1004,00

	Суммарные текущие расходы по проекту, тыс. руб.
	360,00
	4,00
	5,00
	386,00
	433,00

	В т.ч.
	Х

	расходы на сырье и материалы при производстве продукции/услуг (профессиональный гель для стирки, кондиционер для белья, упаковочные пакеты, стикеры)
	
	4,00
	5,00
	26,00
	73,00

	расходы на основные средства, оборудование и пр.:
	360,00
	
	
	360,00
	360,00

	Стиральная машина Haier HW90-BP14929B- 3шт., (10 000 собственные средства)
	174,00
	
	
	174,00
	174,00

	Сушильная машина Haier HD90-A2959- 3шт.
	186,00
	
	
	186,00
	186,00

	Страховые взносы за себя (ИП 12 месяцев)
	64,43

	Ставка налога: ИП -УСН 6%
	
	
	10,74
	24,54
	60,24

	Чистая прибыль, тыс. руб. (разница между выручкой, расходами и налогами)
	-306,00
	-250,00
	-200,74
	-1,54
	446,33

	5. Планируемая форма ведения бизнеса (индивидуальный предприниматель, самозанятый)
	ИП УСН - 6%



РИСКИ И ПУТИ РЕШЕНИЯ

	№
	Риски
	вероятность
	Пути решения

	1
	Низкая загрузка оборудования в первые 6–12 месяцев (недобор выручки, отсрочка окупаемости)
	высока
	- Гарантированная база клиентов: интеграция с арендным бизнесом (краткосрочный найм/аренда жилья), минимум 10 – 20 циклов/мес гарантировано.
- Партнёрские программы: договоры с 2–3 ближайшими хостелами/мини-отелями на стирку белья по тарифу 40 ₽/кг
- Промо-акции первые 3 месяца: «Первая стирка бесплатно» + раздача флаеров в радиусе 500 м от точки

	2
	Поломка оборудования (простой = низкая выручка)
	средняя
	- Обязательное ТО: заключение договора с сервисным центром на обслуживание (оплата сдельная)
- Резервный фонд: 10% от выручки инвестировать в оборудование.
- Страхование: включение оборудования в полис имущественного страхования с покрытием поломок (доп. ~15 000 ₽/год).

	3
	Рост тарифов ЖКХ (вода, электричество — до 40% переменных затрат)
	высокая
	- Энергоэффективное оборудование: закупка машин класса А+++ (потребление на 30% ниже стандартных)
- Двухтарифный счётчик: сушка ночью по льготному тарифу (экономия 15–20% на электроэнергии)
- Фиксация цен в договоре аренды: оговорка о невозможности повышения коммунальных платежей первые 12 месяцев
- Индексация тарифов: включение в прайс пункта «цены могут корректироваться при росте тарифов ЖКХ более 15%»

	4
	Появление конкурента в радиусе 500 м
	средняя
	- Дифференциация сервиса:
     Зона ожидания с кофе-машиной и бесплатным Wi‑Fi
     Программа лояльности (10-я стирка бесплатно)
     Локальный маркетинг:
     Размещение в радиусе 1,5 км рекламы в лифтах.

	5
	Нарушение санитарных норм (жалобы клиентов, штрафы Роспотребнадзора)
	низкая
	- Сертификация: регистрация ИП как объекта бытового обслуживания, получение санитарно-эпидемиологического заключения
- Чек-лист уборки: ежедневная дезинфекция барабанов, дозаторов, поверхностей (фиксация в журнале).
- Контроль качества воды
- Обучение персонала: инструктаж по СанПиН 2.1.2.2631-10 (требования к прачечным) при приёме на работу




АНАЛИЗ КОНКУРЕНТОВ

	№
	Название организации
	Стоимость услуг, руб.
	+
	-

	1
	Конкурент 1
	7 кг — 350 ₽
9 кг — 400 ₽
12 кг — 450 ₽
	- Высокий рейтинг 4,9
- Расположение в ТЦ «Сити Молл», что обеспечивает хорошую проходимость
	- Высокая цена, в среднем на 50р., выше, чем у конкурентов.
 - Нет услуги глажки «под ключ».
 - Требуется личное присутствие на 1.5–2 часа (стирка + сушка).
- Один филиал в городе

	2
	Конкурент 2
	до 9 кг — 300 ₽
до 12 кг — 350 ₽
	- Самые низкие цены на рынке
- 2 филиала в разных районах — охват выше
- Дополнительные услуги: стирка сотрудником (+150 ₽), замачивание (+200 ₽)
	 - Низкая активность в отзывах (только 1 отзыв на Яндекс.Картах)
 - Меньше узнаваемость бренда по сравнению с «PROстирка»
 - Нет присутствия в крупных ТРЦ

	3
	Конкурент 3
	 - Заказ — от 800 ₽
 - Повседневные вещи до 10 кг — 600 ₽
 - Постельное белье с глажкой — 175 ₽/кг
	- Самый быстрый срок — готовность за 3 часа
- Удобный формат «сдал — забрал»
- 4 точки приема/выдачи по городу
	- Высокий минимальный заказ — от 800 ₽
 - Почти самые высокие цены на рынке на все виды услуг
- Зависимость от графика работы с 10.00 до 19.00 (основной трафик физ. лиц с 17 до 21.00)

	4
	Конкурент 4
	Нет детального прайс-листа на сайте — цены уточняются при приёме
	- Самая широкая сеть — 9 точек по всем районам города
- Комплексные услуги: химчистка + прачечная + глажка + выезд на дом
- Высокий рейтинг у некоторых филиалов 4,7
- Опыт работы с деликатными тканями и пятнами
	 - Низкая скорость: сроки до 5 дней для сложных изделий (день в день не предоставляют).
 - Отсутствие прозрачного прайса на прачечные услуги (акцент на химчистку)
 - Высокая стоимость услуг

	5
	Конкурент 5
	до 5 кг  - 400 ₽
пуховик - 1 850 ₽
биочистка - 2 200₽
	- Экспресс-услуги: заказы готовятся от 2-24 часов
-  Бережная биочистка: ручная чистка бальзамами на органической основе для деликатных тканей
- Полный цикл: стирка → сушка → глажка → упаковка
	- Высокая стоимость: стирка 5 кг — 400 ₽ (дороже «Стирка&Сушка» на 100 ₽)
- Ограниченное количество публичных отзывов
- Нет детально прайса





ФОТОГРАФИИ ОБОРУДОВАНИЯ С ЦЕНОЙ (СКРИНЫ)
С ССЫЛКАМИ
























Приложение  

Плановые показатели на 12 месяцев 

	По месяцам
	Выручка от реализации продукции/услуг, тыс. руб.
	Суммарные текущие расходы по проекту, тыс. руб.
	Сумма налога: ИП 6%.
	Чистая прибыль,
 тыс. руб. (без учета страховых взносов)

	1-ый мес.
	54,00
	360,00
	
	-306,00

	2-ой мес.
	60,00
	4,00
	
	-250,00

	3-ий мес.
	65,00
	5,00
	10,74
	-200,74

	4-ый мес.
	70,00
	5,00
	
	-135,74

	5-ый мес.
	80,00
	6,00
	
	-61,74

	6-ой мес.
	80,00
	6,00
	13,80
	-1,54

	7-ой мес.
	90,00
	7,00
	
	81,46

	8-ой мес.
	90,00
	7,00
	
	164,46

	9-ый мес.
	100,00
	8,00
	16,80
	239,66

	10-ый мес.
	100,00
	8,00
	
	331,66

	11-ый мес.
	105,00
	8,00
	
	428,66

	12-ый мес.
	110,00
	9,00
	18,90
	510,76

	ИТОГО за 12 мес.
	1004,00
	433,00
	60,24
	510,76


	Страховые взносы за себя (ИП) 
за 12 месяцев
	64,43
	Страховые взносы за себя (ИП) 
за месяц
	5,37
	Страховые взносы за себя (ИП)
 за 6 месяцев
	32,22

	ПФР и ФФОМС
	57,39
	
	4,78
	
	28,70

	
	
	
	
	
	

	А также 1% свыше 300 тысяч
	7,04
	
	0,59
	
	3,52

	Выручка за 12 месяцев, тыс. руб.
	1004,00
	
	
	
	



	
Заявитель:                                         
Подпись
Дата
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