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Город, 2026


	
I. СВЕДЕНИЯ О ЗАЯВИТЕЛЕ


	1.1. ФИО
	

	1.2. Дата рождения, число полных лет
	

	1.3. Адрес регистрации
	Кемеровская область - Кузбасс

	1.4. Контактный телефон, электронная почта
	

	1.5. Опыт осуществления предпринимательской деятельности (имею/не имею)
(в случае наличия описать)

Опыт по виду деятельности / обучения
	Самозанятость с 05.02.2025 г.
Опыт в кузовном ремонте автомобилей 3 года.

	1.6. Согласие на обработку персональных данных (ФИО, подпись лиц, персональные данные которых представлены в анкете)
	

	
II. ИНФОРМАЦИЯ О ПРОЕКТЕ


	2. Краткое описание проекта:
	

	2.1 Цель проекта (производство, продажа, оказание услуг и пр.)
	Оказание услуг по кузовному ремонту автомобилей.

	2.2 Краткое описание процесса производства / оказания услуг
	1. Привлечение и маркетинг
· Каналы трафика: Объявления на Авито, «сарафанное радио» (рекомендации друзей), онлайн-отзывы на картах и профильных площадках.
2. Первичный контакт и запись
· Обращение: Поступление входящего звонка или сообщения в мессенджеры.
· Фиксация: Обсуждение проблемы, согласование свободного времени, бронирование места за клиентом.
3. Диагностика и согласование
· Приемка: Визуальный осмотр автомобиля в мастерской.
· Калькуляция: Точная оценка стоимости работ, определение перечня необходимых запчастей.
· Договоренность: Согласование сметы и ориентировочных сроков выдачи машины.
4. Предоплата и обеспечение
· Депозит: Прием 50% предоплаты от общей стоимости услуг.
· Снабжение: Заказ и закупка необходимых расходных материалов и запчастей под конкретное авто.
5. Производство работ
· Размещение: Перегон автомобиля в бокс (клиент оставляет машину до завершения всех процедур).
· Ремонт: Непосредственное выполнение мастером всех заявленных технологических операций.
6. Контроль качества и выдача
· Приемка: Демонстрация готового результата, осмотр автомобиля клиентом.
· Финальная оплата: Получение оставшихся 50% стоимости наличными или переводом.

	2.3 Вид экономической деятельности (ОКВЭД)
	45.20 - «Техническое обслуживание и ремонт автотранспортных средств»

	2.4 Описание продукции (товары, работы, услуги); предлагаемой потребителю, с указанием количества единиц в мес.
	Покраска элемента автомобиля:
– крыло переднее – от 10 000 руб./10 шт.
– крыло заднее – от 15 000 руб./5 шт.
Ремонт двери- от 15 000 руб./5 шт.
Ремонт капота- от 18 000 руб./3 шт.
Ремонт бампера:
– демонтаж/установка - от 1000
– покраска- от 8 000 руб./5-6 шт.
Замена крыши- от 60 000 руб./1 шт.
Переварка порогов- от 40 000 руб./2 шт.
Восстановление геометрии кузова – от 10 000руб./1 шт.

	2.5 География сбыта (отразить населенные пункты)
	Кемеровская область — Кузбасса

	2.6 Потребитель продукции / услуг (юридические лица, физические лица)
	Физические лица

	2.7 Адрес ведения деятельности (аренды помещения)
	Планируется арендовать помещение по адресу:

	3. Сумма софинансирования
собственные и привлеченные источники (займы, кредиты и др. (указать отдельными строками)

	Собственные средства – 15 000 рублей (сбережения).

	
	Привлеченные источники – 350 000 рублей (социальный контракт на открытие собственного дела).

	
	Плановые показатели
отдельно за первые 3 месяца
накоплено за полугодие и год

	4. Финансовые показатели проекта
	1-ый
мес.
	2-ой
мес.
	3-ий
мес.
	за
6 мес.
	за
12 мес.

	Выручка от реализации продукции/услуг, тыс. руб.
	60,00
	70,00
	80,00
	490,00
	1230,00

	Суммарные текущие расходы по проекту, тыс. руб.
	365,00
	20,00
	20,00
	465,00
	585,00

	В т.ч.
	Х

	расходы на сырье и материалы при производстве продукции/услуг (Перчатки, защитный костюм, сменные фильтра к респиратору и прочее)
	5,00
	5,00
	5,00
	30,00
	60,00

	аренда помещения (собственные средства)
	15,00
	15,00
	15,00
	90,00
	180,00

	расходы на основные средства, оборудование и пр.:
	345,00
	
	
	345,00
	345,00

	1. Краскопульт база/лак
	22,70
	-
	-
	22,70
	22,70

	2. Краскопульт грунт
	18,90
	-
	-
	18,90
	18,90

	3. Мини-краскопульт
	34,00
	-
	-
	34,00
	34,00

	4. Набор эл.инструмента 3 в 1
	15,40
	-
	-
	15,40
	15,40

	5. Набор инструментов
	15,10
	-
	-
	15,10
	15,10

	6. Набор гаечных ключей
	6,40
	-
	-
	6,40
	6,40

	7. Машинка для полировки
	15,90
	-
	-
	15,90
	15,90

	8. Шлифовальная машинка 5 мм
	17,00
	-
	-
	17,00
	17,00

	9. Шлифовальная машинка 2,5 мм
	17,70
	-
	-
	17,70
	17,70

	10. Пылесос промышленный
	10,90
	-
	-
	10,90
	10,90

	11. Сварочный аппарат инверторный полуавтомат
	34,00
	-
	-
	34,00
	34,00

	12. Баллон с газом 20л.
	10,00
	-
	-
	10,00
	10,00

	13. Растяжка гидравлическая
	20,00
	-
	-
	20,00
	20,00

	14. Домкрат пневматический
	5,80
	-
	-
	5,80
	5,80

	15. Компрессор воздушный 380v
	38,00
	-
	-
	38,00
	38,00

	16. Респиратор (Полнолицевая маска)
	6,70
	-
	-
	6,70
	6,70

	17. Споттер для кузовного ремонта
	29,00
	-
	-
	29,00
	29,00

	18. Стол вертолет для покраски поворотный / Стенд для окраски
	7,30
	-
	-
	7,30
	7,30

	19. Рихтовочный набор
	4,50
	-
	-
	4,50
	4,50

	20. Подвижная коротковолновая ИК-лампа 2600 Вт для сушки автоэмали
	15,70
	-
	-
	15,70
	15,70

	Ставка налога: Самозанятый – услуги физлицам 4%
	2,40
	2,80
	3,20
	19,60
	49,20

	Чистая прибыль, тыс. руб. (разница между выручкой, расходами и налогами)
	-307,40
	-260,20
	-203,40
	5,40
	595,80

	5. Планируемая форма ведения бизнеса (индивидуальный предприниматель, самозанятый)
	самозанятый































РИСКИ И ПУТИ РЕШЕНИЯ

1) Производственная травма (ушибы, ожоги, отравление, и т.д.)- пользоваться средствами индивидуальной защиты, соблюдать технику безопасности.
2) Повышение арендной платы со стороны арендодателя- заключение долгосрочного договора аренды.
3) Появление новых технологий в автомобильной индустрии- постоянно обучаться и обновлять оборудование.
4) Конкуренция- постоянно быть в тренде, делать лучше, придумывать, изобретать, копировать новые способы завоевания клиентов. Повышать эффективность и качество. Установить конкурентную стоимость услуг. Увеличить скорость исполнения. Повысить сервис.
5) Повышение цен на расходные материалы и оборудования, а также поломка оснастки и оборудования- отложить часть денег на непредвиденные обстоятельства. Соблюдать регламент эксплуатации оборудования, не работать дешёвым инструментом. Стараться выбирать качественный с большим запасом мощности и гарантией!  


АНАЛИЗ КОНКУРЕНТОВ

	№
	Название организации
	Стоимость услуг, руб.
	+
	-

	1
	Конкурент 1
	Ремонт переднего
правого крыла
15000
	
Информационная консультация
	Недобросовестные сотрудники, обманывают
(придумывают цены из головы)

	2
	Конкурент 2
	Ремонт капота
25000
	Дают гарантии по завершению ремонта. Вежливый персонал
	Не всегда подбирают правильный цвет элемента.

	3
	Конкурент 3
	Покраска бампера
200000
	Быстро, качественно. Вежливый персонал, сервис на высшем уровне
	Стоимость услуг на уровне премиум (очень завышены)

	4
	Конкурент 4
	Удаление вмятин без покраски
от 300 ₽

	Быстро, качественно, не дорого
	Неудобный график работы автосервиса для клиентов
(с 10-00 до 18-00,
выходной – сб., вск.)

	5
	Конкурент 5
	Ремонт крышки
багажника
22000
	Быстрая установка различных элементов.
	Цены завышены, качество выполненных работ на низшем уровне (по отзывам: краска вздувалась после первого сезона)









ФОТОГРАФИИ ОБОРУДОВАНИЯ С ЦЕНОЙ (СКРИНЫ)
С ССЫЛКАМИ


ФОТО РАБОТ


Приложение  

Плановые показатели на 12 месяцев 
 
	По месяцам
	Выручка от реализации продукции/услуг, тыс. руб.
	Суммарные текущие расходы по проекту,
тыс. руб.
	Сумма налога: Самозанятый – услуги физ. лицам 4%.
	Чистая прибыль,
тыс. руб.

	1
	60,00
	365,00
	2,40
	-307,40

	2
	70,00
	20,00
	2,80
	-260,20

	3
	80,00
	20,00
	3,20
	-203,40

	4
	90,00
	20,00
	3,60
	-137,00

	5
	90,00
	20,00
	3,60
	-70,60

	6
	100,00
	20,00
	4,00
	5,40

	7
	110,00
	20,00
	4,40
	91,00

	8
	115,00
	20,00
	4,60
	181,40

	9
	120,00
	20,00
	4,80
	276,60

	10
	125,00
	20,00
	5,00
	376,60

	11
	130,00
	20,00
	5,20
	481,40

	12
	140,00
	20,00
	5,60
	595,80

	ИТОГО за 12 мес.
	1230,00
	585,00
	49,20
	595,80



Заявитель: 
Подпись
Дата
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