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Разработчик: 
Общая стоимость проекта: 350 000 рублей
Собственные средства: 0 рублей 
Финансовая помощь: 350 000 рублей
Срок окупаемости проекта: 6 месяцев 
 
 
 



Бизнес-план является собственностью автора, запрещается использовать в нарушение соответствующих положений действующего законодательства по защите авторских прав.

г. __________________ 2026
	
I. СВЕДЕНИЯ О ЗАЯВИТЕЛЕ


	1.1. ФИО
	

	1.2. Дата рождения, число полных лет
	

	1.3. Адрес регистрации
	Кемеровская область - Кузбасс

	1.4. Контактный телефон, электронная почта
	

	1.5. Опыт осуществления предпринимательской деятельности (имею/не имею)
(в случае наличия описать)
	

	1.6. Согласие на обработку персональных данных (ФИО, подпись лиц, персональные данные которых представлены в анкете)
	

	
II. ИНФОРМАЦИЯ О ПРОЕКТЕ


	2. Краткое описание проекта:
	

	2.1 Цель проекта (производство, продажа, оказание услуг и пр.)
	Оказание услуг предоставление строительного инструмента

	2.2 Краткое описание процесса производства / оказания услуг
	Предоставление в аренду профессионального инструмента и оборудования для широкого спектра строительных и производственных задач. Процесс обслуживания клиентов начинается с консультации, в ходе которой специалисты помогают подобрать оптимальное оборудование исходя из конкретных задач заказчика.
После согласования условий аренды клиент получает в пользование технически исправный и прошедший проверку инструмент. Перед выдачей каждая единица техники проходит обязательный технический осмотр и при необходимости техническое обслуживание, что гарантирует её безопасную и бесперебойную работу на объекте. По завершении аренды оборудование возвращается, проходит повторный контроль состояния и подготавливается к следующей выдаче. Такой подход позволяет обеспечивать клиентов надёжной техникой в любой момент и поддерживать высокий стандарт качества оказываемых услуг.

	2.3 Вид экономической деятельности (ОКВЭД)
	77.29: Прокат и аренда прочих предметов личного пользования и хозяйственно-бытового назначения.

	2.4 Описание продукции (товары, работы, услуги); предлагаемой потребителю, с указанием количества единиц в мес.
	Прокат:
Мозаично-шлифовальная машина Сплитстоун GM-122G цена 14 000 руб. сут – 3 раза.
Бензорез STIHL TS 420 цена 10 000 руб. сут. – 3 раза.

	2.5 География сбыта (отразить населенные пункты)
	Кемеровская область - Кузбасс

	2.6 Потребитель продукции / услуг (юридические лица, физические лица)
	Физические и в перспективе, юридические лица.

	2.7 Адрес ведения деятельности (аренды помещения)
	Кемеровская область - Кузбасс

	3. Сумма софинансирования
собственные и привлеченные источники (займы, кредиты и др. (указать отдельными строками)

	Собственные средства – 0 рублей (сбережения).

	
	Привлеченные источники – 350 000 рублей (социальный контракт на открытие собственного дела).

	
	Плановые показатели
отдельно за первые 3 месяца
накоплено за полугодие и год

	4. Финансовые показатели проекта
	1-ый
мес.
	2-ой
мес.
	3-ий
мес.
	за
6 мес.
	за
12 мес.

	Выручка от реализации продукции/услуг, тыс. руб.
	60,00
	70,00
	80,00
	510,00
	1070,00

	Суммарные текущие расходы по проекту, тыс. руб.
	350,00
	20,00
	20,00
	450,00
	570,00

	В т.ч.
	Х

	расходы на сырье и материалы при производстве продукции/услуг (Франкфурт шлифовальный Сплитстоун Standart № 00. 40-8-12. Свеча зажигания. Фильтор топливный. Масло. Свеча зажигания NGK BPMR7A. Фильтр топливный (TS) STIHL 00003521. Бак водяной напорный DIAM. Кольцо переходное STIHL 25,4-20-9,5 мм. STIHL K-ME 350-20 мм цена. DR.SCHULZE Laser AS1 350-30-25,4. Масло STIHL  и прочее)
	50,00
	20,00
	20,00
	150,00
	270,00

	расходы  на основные средства, оборудование и пр.:
	300,00
	-
	-
	300,00
	300,00

	Мозаично – шлифовальная машина Сплитстоун GM-122G
	150,00
	-
	-
	150,00
	150,00

	Бензорез STIHL TS 420
	150,00
	-
	-
	150,00
	150,00

	Страховые взносы за себя (ИП) за 12 месяцев
	
	65,09

	Ставка налога:
ИП -УСН 6%
	-
	-
	12,60
	30,60
	64,20

	Чистая прибыль, тыс. руб. (разница между выручкой, расходами и налогами)
	-290,00
	-240,00
	-192,60
	29,40
	370,71

	5. Планируемая форма ведения бизнеса (индивидуальный предприниматель, самозанятый)
	Индивидуальный предприниматель







РИСКИ И ПУТИ РЕШЕНИЯ
1. Арендаторы нередко возвращают инструмент в неисправном состоянии, занижая степень повреждения или отрицая свою вину.
Способ решения: Фото- и видеофиксация состояния каждой единицы до выдачи и при возврате. Подробный акт приёма-передачи с описанием дефектов. Залог, покрывающий стоимость ремонта или замены. Чёткий пункт в договоре об ответственности за повреждения. 
2.  Утрата (кража, невозврат) инструмента. Клиент может не вернуть оборудование, сменить контакты или исчезнуть.
Способ решения: Залог в размере полной рыночной стоимости инструмента. Копия паспорта арендатора. Договор аренды с указанием штрафных санкций. Для дорогого оборудования — GPS-маяки или трекеры.
3.  Неплатёжеспособность клиентов / просрочка оплаты. Особенно актуально при работе с физлицами и мелкими бригадами.
Способ решения: Предоплата или оплата при выдаче. Чёткие условия начисления пени за просрочку возврата. Ограничение кредитного лимита для новых клиентов.
4.  Сезонность. Зимой спрос на многие инструменты резко падает.
Способ решения: Диверсификация парка — зимний инвентарь (перфораторы для мёрзлого грунта, тепловые пушки, снегоуборщики). Гибкое ценообразование в низкий сезон. Создание финансовой подушки в высокий сезон.
5. Высокие затраты на обслуживание и ремонт. Инструмент, который работает у 10–15 клиентов подряд, изнашивается значительно быстрее.
Способ решения: Регулярное техническое обслуживание по регламенту. Учёт моточасов или циклов использования. Своевременное списание и замена изношенного оборудования.


АНАЛИЗ КОНКУРЕНТОВ

	№
	Название организации
	Стоимость услуг, руб.
	+
	-

	1
	Конкурент 1
	Штроборез с пылесосом — от 800/сут., отбойный молоток — от 1 100/сут.
	Рейтинг 5,0 (284 отзыва), доставка, без залога, проверенные реквизиты, статус «яПомогаю», широкий ассортимент
	Высокая узнаваемость создаёт сильную конкуренцию для новых игроков

	2
	Конкурент 2
	Тепловизор — от 800/сут., перфоратор — от 600/сут.; остальное — договорная цена
	Рейтинг 5,0, без залога, бесплатное бронирование за 24 ч, индивидуальные условия для физ. и юр. лиц, ≥13 позиций ассортимента
	Малое число отзывов (14), непрозрачное ценообразование

	3
	Конкурент 3
	От 500/сут., перфоратор — 900, болгарка УШМ — 500
	Низкий порог входа по цене, без залога, закрывает Заводской район
	Только 1 отзыв, минимальная репутационная история

	4
	Конкурент 4
	Строительный пылесос — от 500/сут., шлифмашина-жираф — от 800/сут.
	Рейтинг 4,9 (35 отзывов), статус «Надёжный исполнитель», чёткая нишевая специализация
	Узкий ассортимент (финишная отделка), частное лицо — ограниченные гарантии

	5
	Конкурент 5
	Вакуумный захват/присоска — от 2 500/сут.
	Рейтинг 4,9 (10 отзывов), закрывает узкоспециализированный сегмент монтажных работ
	Очень узкая специализация, высокая цена, малое число отзывов







ФОТОГРАФИИ ОБОРУДОВАНИЯ С ЦЕНОЙ (СКРИНЫ)
С ССЫЛКАМИ









Плановые показатели на 12 месяцев 
 
	По месяцам
	Выручка от реализации продукции/услуг, тыс. руб.
	Суммарные текущие расходы по проекту,
тыс. руб.
	Сумма налога:
ИП -УСН 6%
	Чистая прибыль,
тыс. руб.

	1
	60,00
	350,00
	
	-290,00

	2
	70,00
	20,00
	
	-240,00

	3
	80,00
	20,00
	12,60
	-192,60

	4
	90,00
	20,00
	
	-122,60

	5
	100,00
	20,00
	
	-42,60

	6
	110,00
	20,00
	18,00
	29,40

	7
	110,00
	20,00
	
	119,40

	8
	110,00
	20,00
	
	209,40

	9
	100,00
	20,00
	19,20
	270,20

	10
	90,00
	20,00
	
	340,20

	11
	80,00
	20,00
	
	400,20

	12
	70,00
	20,00
	14,40
	435,80

	ИТОГО за 12 мес.
	1070,00
	570,00
	64,20
	435,80



Заявитель: 
Подпись
Дата 


5

