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город,         2026

	I. СВЕДЕНИЯ О ЗАЯВИТЕЛЕ

	
	

	1.1. ФИО
	

	1.2. Дата рождения, число полных лет
	

	1.3. Адрес регистрации
	

	1.4. Контактный телефон, электронная почта
	

	1.5. Опыт осуществления предпринимательской деятельности (имею/не имею) (в случае наличия описать)
	Не имею

	1.6. Согласие на обработку персональных данных (ФИО, подпись лиц, персональные данные которых представлены в анкете)  
	

	II. ИНФОРМАЦИЯ О ПРОЕКТЕ

	2. Краткое описание проекта:
	

	2.1 Цель проекта (производство, продажа, оказание услуг и пр.)
	Оказание Услуг дымовых и световых спецэффектов
Обеспечение качественного и разнообразного досуга для клиентов. Удовлетворение потребностей клиентов в сфере организации корпоративных мероприятий, свадеб, выступления коллективов города.

Организация мероприятий: корпоративных мероприятий, праздников, тематических вечеринок, свадеб и тд.

Услуга предоставления необходимого оборудования для мероприятий (световые эффекты, дым).

Этот проект ориентирован на создания ярких событий, улучшение качества выступлений творческих коллективов на сцене, отвечающих современным требованиям в области светового дизайна сцены. Организация волшебного эффекта от подачи дыма во время первого танца новобрачных.

	2.2 Краткое описание процесса производства / оказания услуг
	Задачи: Разработка и реализация развлекательных программ и мероприятий.

Организация мероприятий: корпоративные праздники, тематические вечеринки, свадьбы

Социальные сети и мессенджеры. С их помощью осуществление консультирование клиентов, помощь в определении с выбором услуг, обратная связь и решение сложных вопросов. 

Телефонные звонки. Это один из популярных способов взаимодействия с клиентами для осуществления продаж.  Реклама онлайн. применение баннерной рекламы на различных веб-сайтах. 

Персональные встречи. Общение лицом к лицу может сыграть важную роль в завоевании доверия потенциального клиента и предоставлении ответов на его вопросы. 
Оказание услуг дымовых и световых эффектов включает несколько этапов, от подготовки оборудования до непосредственного использования на мероприятии. Вот как это обычно происходит: 
1. Подготовка и планирование:

- обсуждение с клиентом – уточняются детали мероприятия (формат, место, продолжительность, желаемые эффекты). 

- выбор оборудования – подбираются дым-машины (генераторы тумана), световые приборы (лазеры, прожекторы), пиротехнические эффекты (холодный дым, снег, конфетти). 

- разработка сценария – эффекты синхронизируются с музыкой, светом и программой мероприятия.
2. Монтаж и настройка:
 - установка оборудования – дым-машины размещаются так, чтобы дым равномерно рассеивался, не мешая гостям. 

- тестирование – проверяется работа всех эффектов, их синхронизация с аудио - и световым оборудованием. 

- согласование с техникой безопасности – особенно важно в закрытых помещениях (вентиляция, отсутствие датчиков дыма). 
3. Проведение мероприятия:
 - управление в реальном времени – оператор запускает эффекты по сценарию или вручную (например, для концерта или шоу-программы). 
- контроль интенсивности:
 – регулируется плотность дыма, частота световых эффектов, чтобы не перегружать пространство. 
4. Завершение работы:
- демонтаж оборудования – после окончания мероприятия техника аккуратно убирается. 

- проверка помещения - убеждаются, что не осталось следов дыма или других эффектов. 
Важные нюансы:
:- безопасность – используются только сертифицированные генераторы и жидкости (например, на основе глицерина или минерального масла). 

- вентиляция – особенно важна в закрытых залах, чтобы дым не накапливался. 

- согласование – на некоторых площадках требуется разрешение на использование дымовых эффектов. 

	2.3 Вид экономической деятельности (ОКВЭД)
	93.29 - Деятельность зрелищно-развлекательная прочая

	2.4 Описание продукции (товары, работы, услуги); предлагаемой потребителю, с указанием количества единиц в мес.
	Прайс на услуги
Наименование услуги
Цена руб.
услуг в месяц
Сумма в месяц, руб.
Генератор дыма
15 000
6
90 000
Светодиодная вращающаяся голова
2 000
6
12 000
Итого: 102000


	2.5 География сбыта (отразить населенные пункты)
	Кемеровская область – Кузбасс, г. 

	2.6 Потребитель продукции / услуг (юридические лица, физические лица)
	Физические лица

	2.7 Адрес ведения деятельности (аренды помещения)
	Аренда не требуется, оборудование хранится на дому по адресу: 

	3. Сумма софинансирования
собственные и привлеченные источники (займы, кредиты и др. (указать отдельными строками)
	Собственные средства - 22 200 рублей (сбережения). 

	
	Привлеченные источники – 350 000 рублей (социальный контракт на открытие собственного дела).

	
	Плановые показатели

отдельно за первые 3 месяца

накоплено за полугодие и год

	4. Финансовые показатели проекта
	1-ый

мес.
	2-ой

мес.
	3-ий

мес.
	за 

6 мес.
	за 

12 мес.

	Выручка от реализации продукции/услуг, тыс. руб.
	102,00
	102,00
	102,00
	612,00
	1224,00

	Суммарные текущие расходы по проекту, тыс. руб.
	372,20
	0,00
	0,00
	407,11
	442,02

	В т.ч. 
	Х

	Расходы на сырье и материалы при производстве продукции/услуг 
	34,91
	-
	-
	69,82
	104,73

	Жидкость для генератора
	25,85
	-
	-
	51,70
	77,55

	Жидкость для дым машины
	9,06
	-
	-
	18,12
	27,18

	Оборудование: 
	330,59
	-
	-
	330,59
	330,59

	Генератор дыма  «Mlbdfwx1» 
	131,16
	-
	-
	131,16
	131,16

	Генератор тумана «Le Maitre neutron xs pro Hazer»
	87,24
	-
	-
	87,24
	87,24

	Светодиодная вращающаяся голова «ADJ Stinger Spot 30»
	23,80
	-
	-
	23,80
	23,80

	Вращающаяся голова Bi Ray ML36W
	26,89
	-
	-
	26,89
	26,89

	Вращающаяся голова «бим beam 7r Big Dipper»
	36,00
	-
	-
	36,00
	36,00

	Пульт «Showtec ColorCue» 2 Air
	25,50
	-
	-
	25,50
	25,50

	Реклама (Яндекс.Директ – поисковая реклама по ключевым словам, социальные сети ВКонтакте - таргетированная реклама, спонсорские посты, истории, видеореклама)
	6,70
	-
	-
	6,70
	6,70

	Ставка налога: 

Самозанятый – услуги физлицам 4%  
	4,08
	4,08
	4,08
	24,48
	48,96

	Чистая прибыль, тыс. руб. (разница между выручкой, расходами и налогами)
	-274,28
	-176,36
	-78,44
	180,41
	733,02

	5. Планируемая форма ведения бизнеса (индивидуальный предприниматель, самозанятый)
	самозанятый


ФОТОГРАФИИ ОБОРУДОВАНИЯ С ЦЕНОЙ (СКРИНЫ) 
С ССЫЛКАМИ
	№

п/п
	Наименование Оборудование

	1
	

	2
	

	3
	

	4
	

	5
	

	6
	

	7
	

	8
	


РИСКИ И ПУТИ РЕШЕНИЯ
Риски: 

1. Технические риски
Технические риски связаны с возможными сбоями в оборудовании, недостаточной надежностью используемых технологий или неправильной настройкой эффектов. Это может привести к неудачам на мероприятиях и негативным отзывам клиентов.

Для минимизации технических рисков, связанных с возможными сбоями в оборудовании, недостаточной надежностью технологий или неправильной настройкой эффектов, можно применить следующие решения:
Регулярное техобслуживание и тестирование оборудования:

Проводить плановое техническое обслуживание и тестирование всего оборудования перед мероприятиями, чтобы убедиться в его исправности и надежности.
Использование проверенных технологий:

Выбирать оборудование и технологии, которые зарекомендовали себя на рынке и имеют положительные отзывы от пользователей.
Подготовка резервного оборудования:

Иметь запасное оборудование на случай, если основное выйдет из строя. Это может включать резервные дымогенераторы, светильники и другие устройства.
Проведение репетиций:

Организовать репетиции с использованием всех эффектов, чтобы проверить их работу в реальных условиях и выявить возможные проблемы до начала мероприятия.
Разработка четких инструкций:

Создать подробные инструкции по настройке и эксплуатации оборудования, чтобы избежать ошибок во время работы.
Мониторинг в реальном времени:

Использовать системы мониторинга для отслеживания состояния оборудования в реальном времени, что позволит оперативно реагировать на любые сбои.
Страхование рисков:

Рассмотреть возможность страхования оборудования и ответственности, чтобы минимизировать финансовые потери в случае непредвиденных ситуаций.
Обратная связь и анализ:

После каждого мероприятия собирать отзывы и проводить анализ работы оборудования и команды, чтобы выявить недостатки и улучшить процессы в будущем.

Эти меры помогут значительно снизить вероятность технических сбоев и обеспечить успешное проведение мероприятий.
2. Безопасностные риски
Услуги дымовых и световых спецэффектов могут представлять опасность для здоровья и безопасности участников мероприятий. Неправильное использование оборудования или несоблюдение норм безопасности может привести к травмам или инцидентам.

Для минимизации безопасностных рисков при предоставлении услуг дымовых и световых спецэффектов можно применить следующие решения:
Соблюдение норм и стандартов:
Ознакомиться и строго соблюдать все действующие нормы и стандарты безопасности, касающиеся использования дымовых и световых эффектов. Это включает в себя правила пожарной безопасности и санитарные нормы.
Проведение оценок рисков:
Перед каждым мероприятием проводить оценку рисков, чтобы выявить потенциальные угрозы и разработать соответствующие меры по их минимизации.
Использование качественного оборудования:
Выбирать только проверенное и сертифицированное оборудование, которое прошло испытания на безопасность и надежность.
Создание безопасного пространства:
Обеспечить безопасное пространство вокруг зон, где используются дымовые и световые эффекты, чтобы предотвратить доступ посторонних лиц и минимизировать риск травм.
Наличие средств первой помощи:
Обеспечить наличие аптечек первой помощи и обучить персонал их использованию на случай несчастных случаев.
Мониторинг условий:
Установить системы мониторинга для отслеживания условий, в которых используются эффекты (например, уровень дыма, освещенность и т.д.), чтобы оперативно реагировать на изменения.
План действий в чрезвычайных ситуациях:
Разработать и протестировать план действий в случае чрезвычайных ситуаций, включая эвакуацию и управление толпой.
Информирование участников мероприятия:
Предоставить участникам мероприятия информацию о безопасности, включая инструкции по поведению в случае возникновения непредвиденных ситуаций.
Обратная связь и анализ:
После каждого мероприятия собирать отзывы о безопасности и проводить анализ, чтобы выявить возможные недостатки и улучшить процессы в будущем
3. Регуляторные риски
Существуют строгие правила и нормы, касающиеся использования пиротехнических и световых эффектов. Изменения в законодательстве или несоответствие требованиям могут привести к штрафам или приостановке деятельности.

Для минимизации регуляторных рисков при предоставлении услуг дымовых и световых спецэффектов можно применить следующие решения:
Изучение законодательства:
Тщательно изучить и следить за актуальными законодательными актами и нормативными документами, касающимися использования дымовых и световых эффектов. Это включает в себя местные, региональные и национальные правила.
Получение необходимых лицензий и разрешений:
Заблаговременно получить все необходимые лицензии и разрешения для работы с дымовыми и световыми эффектами. Это может включать разрешения на использование пиротехники, сертификаты соответствия оборудования и т.д.
Соблюдение норм и стандартов:
Обеспечить соответствие используемого оборудования и технологий действующим стандартам безопасности и качества. Это может включать сертификацию продукции и проверку на соответствие требованиям.
Взаимодействие с регулирующими органами:
Установить контакт с местными регулирующими органами и поддерживать открытое сотрудничество. Это поможет получать актуальную информацию о любых изменениях в законодательстве и оперативно реагировать на них.
Документирование процессов:
Вести тщательное документирование всех процессов, связанных с предоставлением услуг, включая инструктажи, оценки рисков и результаты проверок. Это поможет в случае проверки со стороны регуляторов.
Проведение внутреннего аудита:
Регулярно проводить внутренние аудиты для проверки соблюдения всех регуляторных требований и стандартов. Это позволит выявлять и устранять возможные несоответствия.

Страхование рисков:
Рассмотреть возможность страхования ответственности, связанной с регуляторными рисками, чтобы минимизировать финансовые последствия в случае нарушений.
Обратная связь и анализ:
После каждого мероприятия собирать отзывы и проводить анализ соблюдения регуляторных требований, чтобы выявить возможные недостатки и улучшить процессы в будущем.
4. Рыночные риски
Конкуренция в сфере предоставления услуг дымовых и световых эффектов может быть высокой. Изменения в спросе на такие услуги, а также появление новых игроков на рынке могут негативно сказаться на доходах.

Для минимизации рыночных рисков при предоставлении услуг дымовых и световых спецэффектов можно рассмотреть следующие решения:
Анализ рынка:
Провести тщательный анализ рынка, чтобы понять текущие тенденции, предпочтения клиентов и конкурентную среду. Это поможет адаптировать предложение под потребности целевой аудитории.
Диверсификация услуг:
Расширить ассортимент предлагаемых услуг, включая различные виды дымовых и световых эффектов, а также комбинированные пакеты. Это поможет привлечь более широкий круг клиентов и снизить зависимость от одного сегмента рынка.
Гибкость в ценообразовании:
Разработать гибкую ценовую политику, которая позволит адаптироваться к изменениям на рынке. Например, предлагать скидки для постоянных клиентов или специальные предложения на сезонные мероприятия.
Маркетинг и продвижение:
Инвестировать в маркетинг и продвижение услуг через различные каналы (социальные сети, веб-сайт, реклама на мероприятиях). Эффективная рекламная стратегия поможет привлечь новых клиентов.
Установление партнерств:
Наладить сотрудничество с другими компаниями в смежных отраслях (например, организаторы мероприятий, агентства по организации праздников), чтобы расширить клиентскую базу и увеличить объем заказов.
Мониторинг конкурентоспособности:
Регулярно отслеживать действия конкурентов и их предложения, чтобы своевременно реагировать на изменения и поддерживать конкурентоспособность.
Управление репутацией:
Активно управлять репутацией компании, собирая отзывы клиентов и оперативно реагируя на негативные комментарии. Хорошая репутация способствует привлечению новых клиентов и удержанию существующих.
Финансовое планирование:
Разработать финансовый план, который учитывает возможные колебания доходов. Это поможет обеспечить финансовую устойчивость в период спада на рынке.
Оценка рисков и сценарное планирование:
Провести оценку рыночных рисков и разработать сценарные планы на случай неблагоприятных изменений, таких как экономический кризис или изменение потребительских предпочтений.
Обратная связь от клиентов:
Регулярно собирать и анализировать отзывы клиентов, чтобы выявлять их потребности и предпочтения, а также улучшать качество предоставляемых услуг.
5. Репутационные риски
Негативные отзывы клиентов, связанные с качеством услуг или инцидентами на мероприятиях, могут существенно повредить репутации компании и снизить доверие со стороны потенциальных клиентов.

Для минимизации репутационных рисков при предоставлении услуг дымовых и световых спецэффектов можно рассмотреть следующие стратегии:
Качество услуг:

Обеспечить высокое качество предоставляемых услуг. Это включает в себя использование надежного оборудования, соблюдение стандартов безопасности и профессионализм сотрудников.
Прозрачность и честность:

Быть открытыми и честными в общении с клиентами. Предоставлять полную информацию о предоставляемых услугах, ценах и возможных рисках.
Управление отзывами:

Активно мониторить отзывы клиентов на различных платформах и социальных сетях. Быстро реагировать на негативные комментарии и предлагать решения проблем, чтобы продемонстрировать готовность к улучшению.
Обратная связь:

Регулярно собирать обратную связь от клиентов после завершения мероприятий. Это поможет выявить слабые места в предоставляемых услугах и оперативно их исправить.
Социальные сети:

Активно использовать социальные сети для продвижения положительных отзывов и успешных проектов. Делитесь фото и видео с мероприятий, чтобы продемонстрировать качество услуг.
Программы лояльности:

Внедрять программы лояльности для постоянных клиентов, что поможет укрепить отношения и снизить вероятность негативных отзывов.
Оценка репутационных рисков:

Периодически проводить оценку репутационных рисков и анализировать, как действия компании могут повлиять на ее имидж. Это поможет своевременно выявлять и устранять потенциальные угрозы.

Предупредительные мероприятия
Для предотвращения рисков и обеспечения успешного предоставления услуг, дымовых и световых спецэффектов можно реализовать следующие предупредительные мероприятия:
Планирование мероприятий:
Тщательно планировать каждый проект, включая детали по безопасности, логистике и техническим требованиям. Это поможет избежать неожиданных ситуаций и обеспечить успешное выполнение.
Проверка оборудования:
Проводить регулярные проверки и техническое обслуживание оборудования перед каждым мероприятием. Это поможет предотвратить поломки и сбои во время работы.
Контроль качества:
Установить систему контроля качества предоставляемых услуг. Это может включать внутренние проверки, а также получение отзывов от клиентов после завершения мероприятий.
Соблюдение норм и стандартов:
Ознакомиться и соблюдать все действующие нормы и стандарты, касающиеся безопасности и использования спецэффектов. Это поможет избежать юридических проблем и повысить уровень безопасности.
Создание сценариев на случай непредвиденных обстоятельств:
Разработать сценарии действий на случай непредвиденных ситуаций, таких как сбой оборудования, неблагоприятные погодные условия или другие риски. Это позволит оперативно реагировать и минимизировать последствия.
Коммуникация с клиентами:
Поддерживать открытое и прозрачное общение с клиентами на всех этапах проекта. Это включает в себя обсуждение ожиданий, возможных рисков и предоставление информации о процессе.
Страхование:
Рассмотреть возможность страхования ответственности за ущерб, связанный с предоставлением услуг. Это поможет защитить компанию от финансовых потерь в случае непредвиденных обстоятельств.
Анализ рисков:
Регулярно проводить анализ рисков, связанных с каждым проектом. Это поможет выявить потенциальные угрозы и разработать стратегии их минимизации.
Документирование процессов:
Вести документацию всех процессов, связанных с предоставлением услуг. Это может быть полезно для анализа и улучшения работы, а также для соблюдения стандартов.

Эти предупредительные мероприятия помогут повысить уровень безопасности, минимизировать риски и обеспечить высокое качество услуг в сфере дымовых и световых спецэффектов.
АНАЛИЗ КОНКУРЕНТОВ

	№
	Название организации
	Стоимость услуг, руб.
	+
	-

	1
	Конкурент 1 
	Наименование услуги
Цена руб.
Генератор дыма (лед)
20000
Генератор дыма (жидкость) 
12000
Свет
4000

	Работает 2022г.

Оказывает услуги, свет и дым.

Лояльная ценовая политика.

4 отзыва, все положительные.

Услуга пользуется спросом и расписана на недели вперед.
	После дыма пол остается мокрым, что влечет за собой неудобства для заказчика.

	2
	Конкурент 2
	Наименование услуги
Цена руб.
Генератор дыма (жидкость)
7000
Свет 
3000

	Работает 

2023г.

Оказывает услуги света и звука. Различные Эффекты. Лояльная ценовая политика.

Имеется 10 отзывов, все положительные. Услуга пользуется спросом
	Малопроизводительный генератор, оставляет следы на полу.

	3
	Конкурент 3
	Наименование услуги
Цена руб.
Генератор дыма (лед)
22 000

	Работает с 2025г

Оказывает услуги Огненно-пиротехническое
Имеется 2 отзывов.

При общение рассказал подробно о услуги. У него самый производительный генератор дыма на льду.
	Отсутствие услуг по свету, что влечет обращение к других исполнителям.

	4
	Конкурент 4
	Наименование услуги
Цена руб.
Генератор дыма 
18 000

	Работает с марта 2023 г. Услуги аренда оборудования на мероприятия.
Имеется 6 отзывов.

Доступная цена.
	Оборудование  малопроизводительное.

	5
	Конкурент 5
	Наименование услуги
Цена руб.
Генератор дыма
20000
Свет 
5000

	Прокат оборудования с 2013 года. Имеется 26 отзывов.
Оборудование  разного типа.
	Срыв сроков оказания услуг.


Приложение
Плановые показатели на 12 месяцев 
	По месяцам
	Выручка от реализации продукции/услуг, тыс. руб.
	Суммарные текущие расходы по проекту,

тыс. руб.
	Сумма налога: Самозанятый – услуги физ. лицам 4%.
	Чистая прибыль,

тыс. руб.

	1-ый мес.
	102,00
	372,20
	4,08
	-274,28

	2-ой мес.
	102,00
	0,00
	4,08
	-176,36

	3-ий мес.
	102,00
	0,00
	4,08
	-78,44

	4-ый мес.
	102,00
	0,00
	4,08
	19,48

	5-ый мес.
	102,00
	0,00
	4,08
	117,40

	6-ой мес.
	102,00
	34,91
	4,08
	180,41

	7-ой мес.
	102,00
	0,00
	4,08
	278,33

	8-ой мес.
	102,00
	0,00
	4,08
	376,25

	9-ый мес.
	102,00
	0,00
	4,08
	474,17

	10-ый мес.
	102,00
	0,00
	4,08
	572,09

	11-ый мес.
	102,00
	0,00
	4,08
	670,01

	12-ый мес.
	102,00
	34,91
	4,08
	733,02

	ИТОГО за 12 мес.
	1224,00
	442,02
	48,96
	733,02


	 
	6 месяцев 
	12 месяцев 

	Выручка
	612,00
	1224,00

	Расходы 
	407,11
	442,02

	Сумма налога 
	24,48
	48,96

	Чистая прибыль,
 тыс. руб. 
	180,41
	733,02


Заявитель:
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